




e-Business 선점의
중요성

기존 사업의 재편에 동참

경쟁 우위 유지의 관성 활용다양한 사업 기회의 확보

- 기존 사업에서 차지하는
   e-Business의 비중 급증
- 기존 사업의 운영 방식
  변화, 고부가가치화 초래

- 고객 고착화
- 초기 투자 비용 증가

- 새로운 사업 채널 추가에
  따른 시장 확대
- 타산업내에 존재하는
  새로운 기회의 발굴





e-Business의
선점 및 성공

e-Business의
선점 및 성공

새로운 사업 기회 발굴새로운 사업 기회 발굴

규모 및 범위의 경제 적극 활용규모 및 범위의 경제 적극 활용 기존 조직과의  마찰 방지기존 조직과의  마찰 방지

e-Business의 ABC 준수e-Business의 ABC 준수

· 자사의 역량 및 비전 고려
· 성공 가능성과 성장 잠재력이
  가장 높은 사업 기회 발굴

· e-Business의 규모 급팽창
· 사업 규모와 영역의 확장을 통한
   e-Business 선점 효과 극대화

· Alliance : 적극적인 전략적
  제휴 모색
· Brand : 브랜드 인지도 증대
· Customer service : 고객 
  서비스 향상

· e-Business 추진 과정에서
  발생 가능한 기존 조직과의
  마찰 방지 방안 마련
· 예) 조직의 분리· 운영








